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“Dit nieuwe pand is
als een maatpak: het

"

Iap ussen
elsgoederen en
chniek is de kracht

van Nedr if”

Tien jaar geleden namen Arjan en Danny Rood het

bedrijf van hun ouders over, om er met hun eigen visie

en motivatie totin de verre toekomst een succes van te

maken. De stap naar het nieuwe pand is voor hen een

bijzondere mijlpaal, die symbool staat voor hoe zij

die toekomst vol vertrouwen tegemoet zien.

De broers hebben ieder een andere achtergrond en
werkveld. Waar Arjan verantwoordelijk is voor de tuin-
bouwtechniek is Danny het vaste aanspreekpunt voor de
tuinbouwbenodigdheden. Arjan: “Die scheiding betekent
niet dat het twee BV's zijn, maar in onze samenwerking zie
je dat goed terug, we hebben ieder een eigen takenpa-
kket. We vullen elkaar goed en heel natuurlijk aan, want
ergensin het midden is er altijd een overlap. Datis ook de
kracht van ons bedrijf. Wij snappen bijvoorbeeld proble-
men van klanten
over bemesting en
snappen ook de
techniek daarvan,

past heel goed bij onze ,...d00rweze

manier van werken”

dat ook goed aan
kunnen bieden. Er
zijn ook bedrijven alleen maar bezig met techniek, die niet
goed weten wat er aan de bemestingskant gebeurt. Dan
merk je dat een klant ook niet goed weet welke kant hij

op wil. Als je beide facetten aanbiedt, dan kun je de klant
een compleet advies geven. Een absolute plus voor onze

1

klanten!

Tuinbouwtechniek en —benodigdheden

KaRo heeft inmiddels 20 medewerkers in dienst. Ook hierin
is een duidelijke verdeling. Danny: “Aan de techniekkant
werken 10 mensen en aan de handelskant — de benodig-
dheden - zo'n zelfde aantal. Mijn werkgebied beslaat alle
producten die een tuinder nodig heeft; van meststoffen,

gewasbeschermingsmiddelen, verpakkingsmaterialen tot
persoonlijke beschermingsmiddelen, desinfectie- en spuit-
techniek en het adviseren omtrent deze producten.”

Arjan: “Voor ons is er de afgelopen jaren op technisch ge-
bied veel veranderd. We zijn onszelf aardig aan het profes-
sionaliseren. Dat is iets wat we onszelf aangeleerd hebben,
door de juiste mensen om ons heen te creéren die verstand
hebben van klimaat-, water- of ontsmettingstechniek.

We hebben elektriciens die de panelen bouwen, maar ook
de pompen, verlichtingssystemen en klimaatbesturingen
aansluiten. Deze monteurs hebben overlap in kennis en zijn

bijv. ook watertechnisch of werktuighouwkundig onderlegd.

Het ontwerpen van technische installaties, op basis van
wensen van de klant, ligt veelal bij mij, of bij Willem, onze
ervaren verkoper in de techniek. Onze monteurs kunnen
dezeinstallaties dan, op basis van onze omschrijving en
tekeningen, maken.”

Doelgroep

KaRo is voornamelijk gericht op de glastuinbouw. Danny
hierover: “We hebben ook hoveniers als klanten en particu-
lieren als het gaat om tuinberegening en bemesting. Voor
fruittuinen verzorgen we bijvoorbeeld nachtvorstberegen-
ing en druppelbevloeiing, maar ook sportvelden vallen bin-
nen ons werkgebied. Een ander onderdeel is stofbestrijding
d.m.v. hoge druk luchtbevochtiging in de afvalverwerking.
Zo hebben we uiteindelijk veel verschillende terreinen
waarop we ons begeven. Wat ons betreft is er nog markt en

werk genoeg. We bedienen nu ergens tussen de 500 en 1000
klanten actief op dit moment.”

Vooruitkijken

Als je kijkt naar een bedrijfsstrategie dan wordt hierin

vaak vijf jaar vooruit gekeken, Danny legt dit anders uit:
“Eigenlijk doen wij dat elke dag en dan vijf jaar vooruit. Eris
niet echt een plan, een stuk papier waarop staat wat we de
komende vijf jaar gaan doen. We zijn niet voor niets bezig
met organische meststoffen en ontsmettingstechnieken die
meer toekomst hebben of met UVc-gewasbescherming. Dat
zijn allemaal technieken en handelsartikelen die toekom-
stperspectief hebben. Daar zijn wij erg mee bezig. Wat mag
straks nog allemaal? We hoeven niet helemaal vooraan te
lopen, maar we moeten welin de kopgroep zitten. Dan heb
je ook altijd iets nieuws te melden aan je klanten.”

Snel handelen

Wie we ook spreken voor dit magazine, iedereen is lovend
over de snelheid waarmee KaRo werkt. Danny: “Dat is ook
echt een grote reden voor veel bedrijven om met ons samen
te werken. Prijs is minder een issue. We zullen echt niet
overal de goedkoopste in zijn, maar we zijn een regionale
partij en kunnen snel handelen. Ik durf wel te zeggen dat we
laagdrempelig benaderbaar zijn en korte lijnen hebben.”

Persoonlijk betrokken
Die korte lijnen zijn ook intern goed zichtbaar. Het nieuwe
pand is erop ingericht dat alles transparant en laagdrem-

pelig is en dat mensen die veel samenwerken dicht bij elkaar
zitten. Danny: “Dat vinden we ook heel belangrijk. We doen
ook veel per e-mail, zodat iedereen weet wat er speelt bin-
nen het bedrijf, maar ook bij onze klanten. Die persoonlijke
betrokkenheid onderscheidt ons ook. Dat is ook waarom

we bijvoorbeeld hoofdsponsor zijn van handbalvereniging
‘Westfriezen” in Zwaag. Goed contact met onze medewerkers
is essentieel. We zijn natuurlijk werkgever, want er moet
iemand de leiding hebben, maar we staan graag tussen onze
medewerkers in. Dit nieuwe pand is als een maatpak: het
past heel goed bij onze manier van werken.” <
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EEN KLATEREND APPLAUS VOOR
DE NIEUWBOUW VAN KARO.
WE WENSEN JULLIE VEEL SUCCES!
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Balk Wervershoof BV produceert al decennia groenten- In de kas wordt gebruik gemaakt van recirculatie van
zaden voor Enza Zaden Enkhuizen. Om de kwaliteit voedingswater. Om ook hier te voorkomen dat, door
hergebruik van water, ziektes worden verspreid, is er sinds
ditjaar een Aquanox-unit (zie kader) in gebruik genomen.
mogelijke werkomgeving en teeltmethodiek. Hygiéneis  “In 2011 zijn we met KaRo een proef gestart om zo de ef-
het sleutelwoord. Cees Balk: “Als wij volgens de huidige fectiviteit van Aquanox op onze tuin te ondervinden. Ditis
z0 goed bevallen t.o.v. waterstofperoxide dat we inmiddels
een unit hebben aangeschaft.” Deze unit maakt ECA-water

te waarborgen, wordt er gewerkt aan een zo schoon

maatstaven zaden willen produceren, zullen we hiervoor

ook de technieken van deze tijd moeten gebruiken.” dat wordt toevoegd aan het voedingswater. Het ECA-water
maakt en houdt de leidingen schoon en doodt micro

Aan de Nieuwe Dijk in Wervershoof is het niet eenvoudig organismen.
om binnen te komen. Medewerkers, maar ook leveranciers,
dienen zich in een sluis eerst om te kleden voordat ze de De volgende stap met ECA-water is bij Balk het vernevelen
kas in mogen. Dit zijn de eerste voorzorgsmaatregelen om met ultrasone apparatuur in de kas, om zo ook botrytis en
ziektes in het gewas tegen te gaan. Het overdragen van meeldauw in de lucht en op het gewas te bestrijden. Ook
ziektes kan ook via het voedingswater. “We hebben de hiervoor zullen Balk en KaRo een proefopzet gaan maken. <

laatste jaren meer
lastvan algenin

(oRohesene | Agquanox

gevraagd om een

oplossing. Inmid- it i Aquanox® betekent Water Anodische Oxidanten. Aquanox®-
dels is het bassin e : ¥ N o machines produceren een milieuvriendelijke, elektrochemisch
PARTICLILEER - INTERIELIRWERK | NIEUWEOUW - WONINGBOUW | RENOVATIE - RESTAURATIE | WINKELS - UTILITEIT _ ) voorzien van een W, ' \ geactiveerde oplossing van onthard leidingwater, aangevuld
AAMNMNEMINGCREDRIIE WIT WOGNIIM B V i drijfzeil. Algen -4 e ¥ met zout. Aquanox is een mengsel van radicalen met een hogere
i RO E P e Ty TR : e Bty krijgen onder het e effectiviteit dan een vergelijkbare hoeveelheid chloor, waterstof-
HONDERD JMR VAKMANSCHAP AANNEMINGSBEDRIJF drijfzeil, in het . v/ _ peroxide of natriumhypochloride. De geproduceerde oplossing
loo Ju!! ] donker, niet meer e j wordt effectief ingezet bij het doden van micro-organismen. Dit

de kans zich te ; R s geldt zowel voor bacterién als voor virussen, schimmels en algen.

WITWOGNUM.NL | I |- ontwikkelen.”
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40 jaar KaRo:

een teru

gblik met

Piet en Lida Rood

Ze hadden de keus tussen een eigen horecabedrijf of het oprichten van KaRo. Duidelijk was wel: Piet Rood

was niet happy met zijn baan en werd — mede door zijn vrouw Lida — op andere mogelijkheden gewezen.

Door samenwerking met Joop Karsten werd KaRo, de samenvoeging van de achternamen Karsten en Rood,
in 1972 een feit.

Piet werkte aljaren in de branche waarin hij nu nog
steeds, aan de zijlijn, actief is. Daar ging het niet zo als
hij wilde. Eén van zijn klanten was Joop Karsten, die
een grote rozenkwekerij bezat. Piet: “Joop snapte niet
dat ik daar bleef hangen en adviseerde me voor mezelf
te beginnen. Dat was makkelijk gezegd, maar financieel
een grote stap. Joop zag het wel zitten om het samen op
te pakken en zo zijn we KaRo begonnen. Dat was in het

begin behelpen. In een schuur achter zijn kwekerij aan
de Noorderdracht in Blokker, die later werd uitgebouwd
met oude kasdelen. Kachels of een toilet waren er niet.
Een oude schoolmeester verzorgde de eerste jaren de
jaarrekening en op een oude typemachine werden door
Lida maandelijks honderden facturen getikt, vanuit huis.
Achteraf gezien een prachtige tijd” glimlachen Piet en
Lida.

“In het begin was het behelpen;
geen verwarming, geen toilet
en een oude typemachine”

In die tijd kregen Piet en Lida ook het aanbod van een
oom en tante in Lutjebroek om hun horecazaak over te
nemen. Lida: “Ik heb daar een tijd gewerkt en we hebben
het serieus overwogen, maar toch besloten het niet

te doen.” Piet: “We hadden er al veel ervaring in, dus
het was de makkelijkste weg, maar Lida heeft dat goed
gezien. Als we voor het horecaleven hadden gekozen,
dan hadden we weinig privétijd gehad. Niet dat we het
met deze keuze veel rustiger hadden, want het was hard
werken.”

Met Joop Karsten ontstond een intensieve samenwerking
die ruim 16 jaar duurde. Piet: “We hadden een duidelijke
taakverdeling. Joop hielp de klanten op de zaak, ik was
vertegenwoordiger langs de weg en deed de aanleg van
watertechniek. Ook de boekhouding en de inkoop deden
wij.” Tot Joop in 1988 overleed. Ze zaten echter nog
steeds in zijn pand. Dit was het moment om een eigen
pand neer te zetten.

Nieuwmarkt

Dat betekende nogal wat. Want naast het kopen van een
eigen pand moest ook het deel van Joop worden afge-
kocht. Piet over deze periode: “Dat was een heftige tijd.
Je verliest een vriend met wie je een goede samenwerk-
ing hebt en vervolgens moet je allerlei dingen regelen en
beslissen. We kochten een stuk grond aan de Nieuwmarkt
en daar bouwden we een vrij eenvoudig pand.” Lida: “Die
nieuwe locatie was in die periode voor ons een veradem-
ing. Het was mooi, nieuw en luxe. Maar we groeiden zo

ontzettend hard dat er weer een hal achter en een afdak
naast het pand werden gebouwd. Op een gegeven mo-
ment waren er geen uitbreidingsmogelijkheden meer.”

Opvolging

In dejaren “90 kwamen twee van de drie zonen in het
bedrijf. Arjan en Danny liepen een aantaljaar mee om
ervaring op te doen, om uiteindelijk tien jaar geleden
officieel het stokje van hun ouders over te nemen. Lida:
“0Onze drie jongens werkten alle drie niet in het bedrijf.
Wel toen ze jong waren in de schoolvakanties, maar
daarna zijn ze ergens anders gaan werken. Onze oudste
zoon Jeroen werkt bij de Marechaussee en heeft het
daar naar zijn zin. Hij zag het niet zitten om het bedrijf
over te nemen. Arjan en Danny hebben op een gegeven
moment aangegeven dat zij het wel wilden. Door eerst
mee te draaien hebben we ze de ruimte gegeven zich
goed te oriénteren voor ze een definitief besluit namen.”
Piet over de opvolging: “Ik had het ze afgeraden, hetis
gewoon hard werken en de toekomst is niet zeker. Zolang
het goed gaat is het prachtig, maar ze hadden beide al
een goede baan, dus ze moesten wel weten waar ze aan
begonnen.”

Toekomst

Betrokken zullen Piet en Lida altijd blijven: “Je hart en
ziel ligt in dit bedrijf. Het is toch ons kindje. We leven en
denken veel mee, maar proberen dat wel zoveel mogelijk
vanaf de zijlijn te doen. De jongens hebben hun draai
goed gevonden. We springen bij waar nodig en ook aan
de ontwikkeling van dit pand hebben wij bijgedragen.
Dit is een hele goede stap geweest, want ze moeten nog
jaren verder en dat kon op de vorige locatie echt niet
meer. We vinden het ontzettend bijzonder te zien hoe ze
zich de afgelopen jaren ontwikkeld hebben.” <
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Al 60 jaar ontwerpt en realiseert Schermer
Installatietechniek utiliteitsprojecten op het

gebied van cv, gas, airconditioning, luchtbehandeling
en warm en koud water. Daarnaast hebben we

in de afgelopen jaren vele projecten voor tevreden

opdrachtgevers mogen realiseren met duurzame
bodemenergie-installaties,
zogenaamde WKO-installaties.

schermer bv-

installatietechniek hoorn

www.schermerbv.nl
Al ruim 12 jaar werkt Wilma Hovenier fulltime als open. Je kunt gewoon zeggen wat je denkt. Dat werkt voor
mij heel prettig. Je kunt wel leuk werk hebben, maar als je
collega’s en de mensen met wie je veel contact hebt niet

leuk zijn, dan houd je het niet vol. En zeker geen 12 jaar.”
aanspreekpunt aan de balie. Dat haar achternaam Wilma had zich in het oude pand niet gerealiseerd hoe erg
ze toe waren aan het nieuwe pand: “Je groeit erin mee.

medewerkster binnendienst bij KaRo. Voor veel

klanten is zij een bekend gezicht en het eerste

toepasselijk is voor de branche waarin zij werkt is

NN N
petrus-silo's

A M F___ een leuke bU komSUghad voor iemand die zo nauw Toen ik hier begon, waren we met z'n twaalven. Nu is dat
; _i 5 — L & — S betrokken is bij het bedrijf waar zij werkt. bijna verdubbeld, maar alles gaat altijd zo gemoedelijk en
WATERS I LO S d gezellig, datje je niet beseft dat het steeds krapper wordt.
De werkzaamheden van Wilma zijn bijzonder divers. Dat Het was even inschikken en dan wende je daar snel weer
GROOSMAN maakt het werk volgens haar ook zo leuk: “Ik help de aan. Het is heel grappig: ik had me ook nooit gerealiseerd
klanten in de winkel, ik doe bestellingen bij leveranciers, dat het daar best wel donker was binnen. Ik sta hierin een
ik help vrachtwagens met laden/lossen, ruim spullen op zee van licht, datis lekker! Dit nieuwe pand draagt nog
in het magazijn, neem bestellingen in ontvangst en neem meer bij aan het werkplezier. Het maakt het extra leuk.
ook de telefoon op. Ik heb daardoor ontzettend veel con- Mij krijgen ze hier niet weg.” <

tact met alle partijen waar KaRo mee werkt en dat maakt
mijn werk enorm afwisselend.”

Meer dan een |
Een andere reden dat ze elke dag weer met plezier naar
beter rendement. e i e o

zeggen en er wordt overal met je meegedacht. Als iets

niet kan, kijken we hoe we het toch op kunnen lossen.
Klimaat en Energie Arbeid en Productiviteit De contacten met collega’s en met tuinders zijn ook heel

Water en Voeding Bediening en Analyse

Nassaustr
4515AM
Tel.: O1
Fax: 01

“lk had me niet gerealiseerd hoe erg
wij toe waren aan een nieuw pand”

Vlielandseweg 20, Postbus 65, 2640 AB Pijnacker o \/
Tel. +31(0)15 362 03 00, info@hortimax.com Hort’Maf

www.hortimax.com growing solutions




POWER
PLASTICS b.v.

Het team van Power Plastics b.v.
feliciteert KoRo BV met de
nieuwe locatiel

www.powerplastics.com

Infra: Grondverzet, riolering, kunstwerken, bestrating,natuurontwikkeling en groot materieel.
Dakwerken:  Dakbedekking, gebruiksdaken, Dakbehoud Nederland en Energiedak®.
Combi Groen:  Daktuinen, groene gevels, 2¢ maaivelden, CO2 opname, CO2 reductie en waterretentie.
Diensten: Administratie, P&O, ICT en KAM.

Postbus 50 - 1606 ZH Venhuizen - tel. 0228-541225 - fax. 0228-542224 - info@schadenberg.nl - www.schadenberg.nl

DCM is producent van organische meststoffen.

Een product dat vanwege de duurzaamheid goed
past bij het assortiment van KaRo. Mark van Dulmen
is specialist op het gebied van deze organische
meststoffen en adviseert KaRo en haar klanten

over de diverse mogelijkheden.

“Organische
meststof

heeft de
toekomst”

DCM heeft een eigen fabriek in Belgié en een kantoor

in Katwijk. Mark adviseert bij de eindgebruiker over de
diverse meststoffen die zij kunnen leveren. Mark: “We
proberen met organische meststoffen, die langzaam
vrijkomen voor de plant, te zorgen voor een minimale
uitspoeling. Het is een andere vorm van bemesting dan de
traditionele bemesting met kunstmest, dat een chemisch
productis. Organische meststof heeft wat ons betreft de
toekomst, omdat het minder belastend is voor het milieu
en bovendien gedoseerd voedingsstoffen geeft aan de
grond en het gewas, waardoor de kweker er langer profijt
van heeft.”

Grondmonsters

DCM heeft tientallen verschillende soorten organische
meststoffen ontwikkeld en heeft ook een eigen onder-
zoekslaboratorium waar aanpassingen aan en aanvul-
lingen op het assortiment worden gedaan. Het advies

aan de kweker wordt mede gegeven op basis van een
grondanalyse waarop de voedingselementen van de grond
naar voren komen. Op basis van de uitkomsten van het
grondmonster wordt berekend welke meststof er voor die
grond en het specifieke gewas voor het beste resultaat
zorgt. Mark: “Klanten komen met specifieke vragen bij
KaRo. Danny weet veel van onze producten af, maar vraagt
mij hierin ook om advies. Op deze manier zorgen we er-
voor dat de klant het meest optimale antwoord en product

»
-
M
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krijgt. KaRo heeft een groot deel van ons assortiment op
voorraad staan, wat snelle levering mogelijk maakt. Ook
als leverancier kunnen wij snel leveren en onze lijnen zijn
kort. Danny en ik spreken elkaar nog net niet dagelijks.”

Presentaties
De samenwerking tussen DCM en KaRo gaat verder dan al-

leen het leveren van producten en het geven van adviezen:

“Samen hebben we de afgelopen tijd een aantal presenta-
ties gegeven, onder andere aan hoveniers. Deze specifieke
doelgroep heeft vaak dezelfde vragen. Door hen uit te
nodigen en een op maat gemaakte presentatie te geven,
leveren we ze een extra service. Ze worden bekender met
de mogelijkheden van onze organische meststoffen, maar
maken ook kennis met alle andere producten en diensten
van KaRo. In dit nieuwe pand is hiervoor een prachtige
presentatieruimte, die we de komende tijd ook voor pre-
sentaties aan andere doelgroepen gaan benutten.” <
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GenaFlexstore®

Dé oplossing voor wateropslag.

Een volledige gesloten systeem waardoor algengroei
en verontreiniging van buitenaf worden voorkomen.

Gesloten waterbassin

Compleet afgesloten drainbassin. Door het volledig
gesloten systeem blijft de kwaliteit van het opgesla-
gen drainwater gewaarborgd.

Genap feliciteert

KaRo met haar
nieuwe bedrijfspand.

SiloFloat®

Dé afdekking voor silo’s. Snelle en eenvoudige
montage, gecombineerd met een hoog drijfvermo-
gen. Ook uitermate geschikt voor toepassing in het
buitenland.

Genafloate

Drijfzeil voor bassins waardoor algengroei geen
kans meer maakt. De nieuwe versie heeft een opti-
maal drijfvermogen.

Tel +31(0) 314 66 16 44

E-mail sales@genap.nl

www.genap.nl
FOLIECONSTRUCTIES
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Rood Architecten
ontwerpt pand

voor de toe

Dat familiebanden niet vanzelfsprekend reden zijn
voor samenwerking bewijst de totstandkoming van
de samenwerking tussen Rood Architecten en KaRo.
Na het besluit een nieuw pand te ontwikkelen kostte
het Marcel Rood enige overtuigingskracht zijn neven
in te laten zien dat er ook andere mogelijkheden zijn
dan een standaard bedrijfsloods.

Het was op initiatief van Marcel dat beide partijen met
elkaar aan tafel kwamen. Marcel: “Er is een kans je pand
tot een verlengstuk van je bedrijf te maken. Het als het
ware als je visitekaartje te laten fungeren. Je kunt kiezen
voor een vierkante doos, zoals bedrijfspanden die je

hier op het bedrijventerrein veel ziet, maar je kunt ook
meerwaarde creéren. In mijn eerste gesprek met Arjan en
Danny bleken ze erg gevoelig voor dit argument. Arjan zei
heel treffend: ‘Eigenlijk wil ik over 25 jaar nog steeds met
ontzettend veel plezier naar mijn bedrijf toe rijden en er
nog steeds trots op zijn als ik het pad oprijd.” Dan wordt
je niet gelukkig van een standaard bedrijfspand. Dit was
iets wat ik heel goed kon vertalen naar een bedrijfspand

omst

zoals zij dat voor ogen hadden.” De visie die Marcel op de
uitstraling en functie van het bedrijfspand had, bleek een
schotin de roos. Zowel Danny als Arjan was enthousiast
over deze andere kijk op hun pand.

Ontwerp

In de tweede presentatie kwam het daadwerkelijke
ontwerp. Marcel: “Ik heb gekeken naar de twee pijlers
van het bedrijf; tuinbouwtechniek en —benodigdheden.
Dat betekent dat agrariérs en glastuinbouwers een groot
deelvan het klantenbestand uitmaken. Ik heb daarom
een voorgevel van groen glas gemaakt, waardoor het
pand al afwijkt van omliggende metalen dozen. Achter het
glas vind je organische vormen die je stengels zou kun-
nen noemen. Enorme uitvergrotingen van bijvoorbeeld
stengels van tulpen of andere gewassen. Die stengels
geven het pand een aparte uitstraling. Daarnaast hebben
we gezorgd voor transparantie. Alle ruimtes staan met
elkaar in verbinding. Iedereen en alles is zichtbaar. Dat is
kenmerkend voor de bedrijfscultuur en dat uit zich nu ook
in het pand.”

Een ander belangrijk onderdeel is de kas met binnentuin,
midden in het pand. Een knipoog naar de markt waarin
KaRo zich beweegt: “Om de kas is de balie gesitueerd waar
men ontvangen wordt en waar ontzettend veel daglicht
binnenkomt. Het oog wordt getrokken naar een element
waarin veel klanten zich herkennen. Die kas is iets wat we
samen bedacht hebben. In eerste instantie wilde Arjan

en Danny namelijk een inspirerende buitenplek om een
broodje te kunnen eten, dus was het initiéle plan een bin-
nenplaats zonder dak. Door deze te overkappen met een
glazen dakis een rustpunt gecreéerd waar alle ruimtes

op uitkomen en die tevens fungeert als een etalage van
glastuinbouwtechniek.”

Duurzaam

Op normale dagen hoeft in dit pand het licht nauwelijks
aan. Naast licht waren ook klimaat en duurzaamheid
speerpunten. Marcel: “Er is ontzettend goed over dit pand
nagedacht. Zo is er alleen gewerkt met duurzame mate-
rialen eninstallaties. Maar het houdt ook in dat je verder
vooruit kijkt. Als je al snel weer moet verbouwen is dat >
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The Bty of Chrl

“Er is een kans je pand toteen |
verlengstuk van je bedrijf teemaken”

Nieuw:

Chrysal Lelie Conditioner LI IR -

Chrysal introduceert een nieuwe unieke combinatie
van voorbehandelingsmiddel BVB (0,15ml/I) met
Chrysal Professional 3 (10ml/l).

& \/oorkomt bladvergeling.

& Corrigeert hormoontekorten.

& Verlengt het vaasleven.

& Stimuleert knop- en bloemontwikkeling.
& Geeft grotere bloemen.

& Houdt het blad stevig en groen.

- « That’s the beauty of Chrysal.

Meer weten?
Bel gerust één van one account managers op 035 69 55 888,
stuur een e-mail naar info@chrysal.nl of kijk op www.chrysal.nl.

Volg ons ook op Facebook:
Facebook.com/chrysalflowerfood

allerminst duurzaam. Ten tweede zit erin dit pand een
WKO (Warmte Koude Opslag) installatie, een manier om
in de warme maanden warmte in de grond op te slaan, die
jeerin de koude maanden weer uit kunt halen. Verduur-
zaming van de hele sector is een belangrijk gegeven voor
KaRo, waarin ze zelf niet achter willen blijven. Sterker
nog: ze willen hier graag een voorbeeldfunctie in vervul-
len. Naast de WKO installatie is het pand goed geisoleerd
en worden erin de toekomst nog zonnecollectoren aan
het pand toegevoegd.”

Goede voorbereiding bleek ook in dit geval het halve werk.

Binnen 1,5 jaar was het pand van concept tot realisatie
afgerond. Een verdienste waarvoor Marcel niet alleen de
eer op wil strijken: “We hebben samen alles tot in detail
uitgedacht voor we begonnen met bouwen. Zo kwamen

we tijdens de realisatie niet voor verrassingen te staan.
We hadden ook een erg prettige samenwerking met alle
uitvoerende partijen waaronder Aannemingsbedrijf Wit
Wognum. Zij hebben echt een prachtig staaltje werk
afgeleverd. Ik durf te zeggen dat alle partijen die aan dit
project hebben meegewerkt er met veel plezier én trots
op terug kijken.” <

ROOD | ARCHITECTEN

Panamalaan 6 G, 1019 AZ Amsterdam
T. +31(0)207757578

M. +31(0)6 43088 941

E. info@roodarchitecten.nl

W. www.roodarchitecten.nl

CIJFERS

Bruto vloeroppervlak: 3900m?
Bruto inhoud: 22.740m?
Glasoppervlak voorgevel: 375m?

Vloeroppervlak kas: 100m? (groter dan de gemiddelde achtertuin)
WKO installatie: 1,8 km slang meegeslagen met heipalen.

Weetje: Pas als het gaat vriezen slaat de CV-ketel aan
om bij te verwarmen. Tot de 0 graden wordt
het pand verwarmd door het bronsysteem.

PREMIUM FLOWER CARE

KaRoOpen ‘D



GEOTOP FOLIETECHNIEK voor
water- en mestopslag

Waarom Geotop Folietechniek?

Geotop levert vele soorten rubber-
folies als afdichtfolie voor onder
meer privé-vijvers, zwemvijvers,
industrievijvers, paardenbakken,

biogasmembranen, waterbassins,
~ mestbassins en netsilo’s.
" Geleverd vanaf standaard rollen, maar
- ook naar wens op maat gemaakt.

Zowel twee- als driedimensionaal.
Desgewenst assisteert Geotop op
locatie bij het aanbrengen van de folie.

Voordelen EPDM rubberfolies

» Hoge elasticiteit (>400%)

* Eenvoudige verwerking

» Lange levensduur (>40 jaar)

* UV- en ozonbestendig

* Hoge temperatuurbestendigheid
* Geen chloor- of weekmakers

» Goede prijs-kwaliteitverhouding

¢t ]
eobbooe
e NI TSI Ontzorging hoofdrede
Handelsweg 20, 8152 BN Lemelerveld, tel. 0572-370450, fax 0572-370699, info@geotop.nl folietechniek

van samenwerking

Syngenta Seeds is letterlijk en figuurlijk een bloeiend bedrijf. Het grote complex in Enkhuizen herbergt diverse

facetten van de tuinbouw; van onderzoek tot bescherming en het kweken van gewassen. KaRo is voor dit vooraan-
staande bedrijf een belangrijke samenwerkingspartner. We praten over deze samenwerking met Tiede Nauta.

KaRo BV maakt
haar ambitie waar.

Rabobank Hoorn-Midden Westfriesland
feliciteert de familie Rood met de realisatie

van het nieuwe bedrijfspand.

Is uw onderneming ook klaar voor de kansen
en uitdagingen van vandaag? Wij helpen

graag ook uw ambities waar te maken! ,I

Ambities mogelijk maken.
Dat is het idee.

Rabobank. Een bank met ideeén.

Rabobank

Op welke gebieden werken jullie

samen met KaRo?

“Onze samenwerking richt zich onder andere op bemes-
ting en watertechniek, maar ook heel veel artikelen die wij
dagelijks gebruiken betrekken we van KaRo, zoals diverse
potten, containers en trays. Qua bemesting hebben we
gekozen voor de wateroploshare samengestelde meststof
Peters Excel, waar ze ons uitgebreid over hebben geadvi-
seerd en waarvoor we nog regelmatig samen de gewassen
en analyses van grondmonsters in de gaten houden, zodat
we kunnen bijsturen waar nodig.

Wat vinden jullie belangrijk in een
samenwerkingspartner als KaRo?

Voor ons is het belangrijk dat we voor alles bij één
leverancier terecht kunnen. Niet alleen voor meststoffen,
maar ook voor watertechniek, adviezen of bijvoorbeeld
hygiéne en veiligheidsproducten.”

Wat zijn de belangrijkste redenen

om met KaRo samen te werken?

“Het grote voordeel van KaRo is dat het zo lekker dichtbij
zit. Dat maakt dat we snel kunnen schakelen, maar daar-
naast werken ze ook erg snel. Als we iets bestellen hebben
we binnen korte tijd de artikelen die we nodig hebben.
Dat s bij andere bedrijven wel anders. Dan duurt het
gewoon te lang. Ook als we iets vergeten zijn hebben ze
dat vaak gewoon op voorraad en wordt het snel bij ons
bezorgd. Bij KaRo weten we dat onze vragen en bestel-
lingen in goede handen zijn. Hierdoor nemen ze ons flink
wat zorg uit handen.”

Dus je wordt snel geholpen en er wordt

snel geleverd?

“Ja, de lijnen zijn kort. Ook voor vragen kunnen we recht-
streeks bij Danny of Arjan terecht. Zij maken eventueel
ook gebruik van specialisten/leveranciers, die ook hier >

KaRoOpen ‘D



Driven by innovation

Inspired by nature

Dezelfde producten
Dezelfde mensen
Een nieuwe naam

Csmocote’
Exact

Csmosol’
Scotts Professional

reters

uUniversol’

IS nu Everris

Agroleaf’
Power
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Everris International B.V.
T+31(0)418 6557 80 | info.benelux@everris.com

al een aantal keren zijn geweest. Zij kunnen oplossingen

bieden voor problemen waar we zelf niet uitkomen. Het is
niet alleen de prijs voor het product, maar ook de service
die je erbij krijgt die erg belangrijk is voor ons.”

Heb je een concreet voorbeeld van

een probleem dat opgelost is?

“De pH (zuurgraad) van het voedingswater dat bij onze
planten aankwam was niet hetzelfde qua samenstelling
als het voedingswater dat bij de bemestingsunit werd
aangemaakt. Wij kwamen er zelf niet uit hoe dat kwam.
De zuurgraad veranderde kennelijk ergens tijdens het
transport. De bemestingsadviseur van Everris adviseerde
naar de voorraadsilo’s te kijken. Daar gingen we meten
en daar bleek de pH-waarde veel te laag. We gieten niet
elke dag en soms staat het voedingswater dan best lang.
Door temperatuur en organische vervuiling in de voor-
raadsilo vinden er processen plaats in het water en dat
heeftinvloed op de zuurgraad. Het advies was toen een
pH -regeling daarop
te maken en dat heeft
KaRo voor ons geleverd
en geinstalleerd.
Sindsdien hebben

we geen problemen

“Bij KaRo weten
we dat onze vragen
en bestellingen in
goede handen zijn.”

meer.”

HOGEDRUKSPUITEN :@@X@\/@: VEENENDAAL

Georgia 600-2000 liter

Empas spuitapparatuur voor allerlei toepassingen
* Spuitwagens

* Frequentie geregelde pompsets

* Spuitmasten

« Stationaire opstellingen

* Diverse haspels + de nieuwe flowhaspel

¢ Glasreiniging

o Zelfrijdende aardbeienspuitwagen met luchtondersteuning
* Vele accessoires en toebehoren

Voor meer informatie kunt u terecht op onze website
EMPAS Hogedrukspuiten BV info@empas.nl

www.empas.nl Tel. +31 (0) 318-525888
www.onkruidkoken.nl Fax. +31 (0) 318-527488

Kruisboog 43
NL-3905 TE Veenendaal

En die service, waarin uit zich dat?

Vorig jaaris erin samenwerking met KaRo, door de
bemestingsadviseur van Everris een cursus gegeven op
het gebied van bemesting. Daar waren zo'n 10-15 man
van ons bedrijf bij aanwezig en er werden onderwerpen
behandeld die specifiek in ons bedrijf spelen. Dat werd
gratis verzorgd en datis erg nuttig voor ons. Juist die
extra’s waarmee ze ons ondersteunen, in combinatie met
het volledige scala aan producten en de snelle levering,
is voor ons zeer waardevol.” <

www.everris.com €D
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Van elektricien 5
naar waterspecialist

Dat er bij KaRo alle ruimte is voor persoonlijke ontwik-
keling ondervindt Cock Boots in al die jaren dat hij er
werkt — nu ruim 15 jaar — aan den lijve. Ooit aange-
nomen als elektricien mag hij zich nu waterspecialist
noemen. Voor Cock één van de redenen dat hij er nog
steeds met veel plezier werkt.

Als oudst gediende monteur binnen het bedrijf kan Cock
met recht zeggen dat hij veel facetten van de techniek die
KaRo biedt onder de knie heeft. Hij is dan ook weinig op
de zaak en altijd op pad en dus zochten we hem op bij een
klant. Cock: “Ik ben begonnen als monteur, maar heb me
in de loop der jaren gespecialiseerd in de watertechniek.
De aanleg van bijvoorbeeld bassins en pompinstallaties.”
Bij de klant waar we hem treffen zorgt hij als projectmana-
ger voor het goed laten verlopen van de gehele installatie.

Hij werkt samen met nog 9 andere monteurs: “Het is een
groeiend bedrijf, waar ik in meegegroeid ben. Het kleine
team vind ik prettig werken en de lijnen zijn kort. Niet
alleen intern met collega’s, maar ook extern met klanten.
Op kantoor wordt er een planning gemaakt en daarmee
ga ik naar klanten. Ik doe dus voornamelijk bassins en

projecten, de servicedienst en calamiteiten worden

door andere monteurs opgepakt. Vaak komt er nog wat
meerwerk bij als je eenmaal aan de slag gaat bij zo'n
klant. Je bent er dan toch en dan is het wel zo efficiént en
klantvriendelijk als je gelijk die extra dingen meeneemtin
het project.”

Er zijn wel wat dingen veranderd in de afgelopen jaren
volgens Cock: “We pakken veel meer dingen op, die we
vroeger uitbesteedden. Bijvoorbeeld op het gebied van
computers voor het regelen van de beluchtingramen en
installaties. Daar zijn geen specifieke opleidingen voor.
Opleidingen zijn in de tuinbouw sowieso lastig te vinden.
Je groeit erin, want vaak zijn dingen zo specifiek voor de
tuinbouw dat er geen opleiding voor is. Los van techni-
sche kennis moet je ook gevoel voor de tuinder hebben
en jein kunnen leven in zijn situatie die elke keer weer
anders is. Wat mij voldoening geeft? Dat ik een klant kan
helpen met het oplossen van zijn probleem.” <

“Los van technische kennis moet je
ook gevoel voor de tuinder hebben”

KaRoOpen e’
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*‘SénienWérkén met réspect;

openheid en eenvoud”

Sinds 1998 hebben Brinkman en KaRo een hechte relatie met elkaar. Na een paar

aftastende gesprekken is er destijds voor gekozen om als toeleveringsbedrijven

in de glastuinbouw niet tegen, maar met elkaar te werken. Brinkman was op zoek

naar een partij die goed bekend was in Noord-Holland. KaRo wilde haar assortiment

uitbreiden met o0.a. meststoffen en gewasbheschermingsmiddelen én zocht daarbij

ook de benodigde kennis. Een gentlemen’s agreement werd gesloten.

Vanaf het begin hebben Henry Janssen van Brinkman en
Danny Rood van KaRo de contacten onderhouden namens de
bedrijven. “Het is toch wel bijzonder dat we al zo lang zo'n
open relatie met elkaar hebben, ondanks dat er geen letter
op papier staat over deze samenwerking”, aldus Henry. Er
zijn dan ook geen financiéle verstrengelingen met elkaar.

Een paar keer per jaar zoeken Henry en Danny elkaar op om
bij te praten. Alles komt dan ter tafel; nieuwe producten,
transport, condities, leveranciers, projecten, organisatie,
etc. De samenwerking wordt dan weer goed op scherp gezet
om bij beide partijen het beste naar boven te halen.

Sinds 2011 is de samenwerking uitgebreid op het gebied
van techniek. KaRo heeft met het aantrekken van Willem

Demmers, Nic van Diepen en Dolf Rijs drie personen met
Priva-bloed. Door de reeds lange samenwerking met Brink-
man was het niet meer dan logisch dat KaRo aansloot op het
dealerschap van Brinkman Tuinbouw Techniek.

Voor beide partijen geldt dat er -

voldoende uitdaging en toekomst- \
0\

=

perspectief is voor deze mooie
samenwerking. Henry Janssen :
“KaRo laat met het nieuwe pand
zien zich nog professioneler en
beter te richten op de (glas)
tuinbouw in Noord-Holland.

Wij kunnen dit alleen maar
toejuichen.” <

Samen schoon heginnen, samen schoon eindigen
Woutersweg 10, 2691 PR ‘s-Gravenzande, Tel. (0174) 446 100, www.brinkman.nl, agro@brinkman.nl

KaRoOpen @




Van der Laan is trots op KaRo BV

elektrotechniek | geluid | beveiliging | alarm | camera’s | verlichting

VAN DERLAAN

MEER DAN TECHNIEK.NL

meerdantechniek.nl

Wilma Hovenier
Danny Rood Inkoop/verkoop binnendienst
Directie wilma.hovenier@karobv.n(

06-51147142
danny.rood@karobv.nl

Marco Rustenburg

Tuinberegening
06-538969 95
marco.rustenburg@karobv.nl

Hermen Niejenhuis Faciliteiten

Planning techniek
06-51569001
hermen.niejenhuis@karobv.nl

1 Dejare gromnd

MEER DAN
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KaRo BV bestuurt haar nieuwe pand met de Basebox:
alarm | camera’s | verlichting | verwarming | en nog veel meer!

lifeisagadget.nl

8002 Spuls

~
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Youri Hermans

i dienst
Tnkoop/verkoop binnen
nyom")i(hermans@karobv.nl

Marcel Meijer
Elektrotechniek

900¢ sputs

Dennis Al

Werkplaats

Financiéle administratie dennis.al@karobv.nl

truus.nooter@karobv.nl

6002 SpUIS

Project administratie
info@karobv.nl

2002 sputs

Sander Keizer

Elektrotechniek

sander.keizer@karobv.nl Logistiek & veiligheid

patrick.goossens@karobv.nl

6002 SpuLs
L66T SpUls

Herman de Groot

Bedrijfsleider
herman.degroot@karobv.nl

Faciliteiten

866T SpULS
0102 sputs

Arjan Rood
Directie
06-22791291
arjan.rood@karobv.nl

2L6T Spuls

Willem Dem‘;ners

Verkoop techniek
A 06-23196578
willem.demmers@karoby.nl

Lida Rood
Faciliteiten

L0 spuis

Dolf Rijs

Elektrotechniek
dolf.rijs@karobv.nt




Dieptefiltratie

Onbeperkte capaciteitsmogelijkheden en tegelijkertijd besparen op ener-
giekosten! De S.K. Batterij serie maakt filtratie vanaf 10 mic. mogelijk
en bevat een minimum aan bewegende delen. Het modulair opgebouwde
automatische discfilter systeem is breed inzetbaar. De lage werk- en
spoeldruk (1,5 bar) bespaart energiekosten, hetgeen het rendement
aanzienlijk kan verhogen.

Het UDI programma bevat diverse types filters, zoals zeef-, zand/media-
en diskfilters en de automatisch reinigende UdiMatic, AZEZ en CAF. Het
UDI programma biedt een oplossing voor elke capaciteit en toepassing
in tuinbouw en industrie.

o
i
w

unl®

filters UdiMatic 17-8”

Zandfilter 12”-60" R-Serie 2"”-14"

o met het nieuwe pand!

UVAR feliciteert KaR

unst in afsluiters

Steeds aangepast aan de eisen die worden gesteld gaan de BERMAD
kunststof afsluiters al 40 jaar voorop! Verkrijgbaar van 2”-6”, met
5 verschillende functies en in 5 variaties; 150 verschillende afsluiters
voor een capaciteit van 5 - 400 m3/h.

Het BERMAD programma van afsluiters, watermeters, drukreduceerven-
tielen, ontluchters en regelkleppen heeft een oplossing voor praktisch
elke volumestroom in industrie en agricultuur.

BAR watermeter 2”-20"

Ont- en Beluchters 3/4”-8” 200 serie 34"-2"

Een technologische voorsprong en meer, voor u en uw klanten!

UVAR holland b.v. info@uvar.nl

www.uvar.nl
ENGINEERING - LEVERING - SERVICE - GARANTIE

KaRo kwam voor het eerst met Jos in contact toen zij de
bevochtiging van de bewaarcellen voor tulpenbollen voor
hem gingen regelen. Jos: “Na dat eerste contact ontdek-
ten we wat ze nog meer voor ons konden betekenen en

is de samenwerking uitgebreid. Ik wil eigenlijk maar een
paar bedrijven over de vloer. Het liefst zo min mogelijk,
want dan heb ik ook weinig verschillende aanspreekpun-
ten. Bij KaRo werkt dat heel prettig: ik heb rechtstreeks
contact met Arjan.”

Met de realisatie van het nieuwe pand heeft KaRo bijge-
dragen aan de watertechniek van het bedrijf: “KaRo heeft
onsin het geheel geadviseerd hoe we om moeten gaan
met de totale watertechniek; van de waterbassins tot de
pompen die we nodig hadden, de vaten voor de voedings-
stoffen en de uitleg daarover. Wij hebben tulpen op water
groeien. De tulpen staan in plastic bakken enin dat water
zitten voedingsstoffen. Ons doel is een zware kwaliteit
tulpen op de markt zetten. Wil je dat bereiken moet je het
water opwaarderen. KaRo heeft ervoor gezorgd met hun
pompsets en bakken dat wij op de juiste manier de juiste
voeding toe kunnen dienen. Wij hebben aangegeven wat

KaRo watertechniek toegepast
bij Borst Bloembollen BV

we willen bereiken, zij hebben er met hun kennis voor
gezorgd dat de watertechniek op dit doel is afgestemd.
Het totale plaatje is door hen geleverd.”

In sommige gevallen is het handig snel te kunnen scha-
kelen: “Het is vaak makkelijk om direct Arjan aan de lijn
te hebben. Die weet precies waar we het over hebben. Ik
kan aan hemin lekentaal uitleggen wat het probleem is
en hij kan dat binnen zijn bedrijf uitleggen, zodat zij het
begrijpen. Ze zijn altijd bereikbaar en dat is belangrijk,
we kunnen geen dag wachten als er een probleem is, soms
zelfs niet een
aar uur. Als er -
P “Wij hebben een doel, de
het watersy- watertechniek van KaRo

steem kunnen is hierop afgestemd"

ze dat snel
oplossen, ook
omdat alles op voorraad ligt. Dat is voor ons doorslag-
gevend om met een bedrijf als KaRo te werken. Dat we uit
dezelfde polder komen en daardoor dezelfde mentaliteit
hebben maakt het praten eenvoudiger.” <

KaRoOpen @



Dankwoo

Het was een bizar weekend. Vrijdag 16 maart nog vol-
ledig in bedrijf op de Nieuwmarkt. Maandag 19 maart de
ingebruikname van het nieuwe pand op de Tulpenmarkt.
Het normale werk heeft hier bijna niet onder geleden.
Met circa 30 man is de verhuizing in slechts één weekend
fantastisch verlopen. In de weken na de verhuizing is er
's avonds regelmatig overgewerkt om winkel, magazijnen
en werkplaats volledig in te richten.

Het traject van de nieuwbouw is ook bijzonder goed
gegaan. Vanaf het moment dat de grond is aangekocht
tot de oplevering van het pand, is er door alle partijen

WWw.snaas.nl

Snaas Magazijninrichting feliciteert KaRo
met hun prachtige nieuwe pand!

met veel inzet en plezier heel goed werk geleverd. De
samenwerking tussen KaRo, de architect en de aannemers
is door ons als zeer prettig ervaren. Vooral door het goed
meedenken tijdens de bouw.

Namens de directie aan iedereen die hier aan heeft
meegewerkt: bedankt voor jullie inzet om onze nieuw-
bouw te realiseren. We kunnen met recht trots zijn op dit
schitterende pand.

A”’}M‘%D‘W

Voor ieder archief of magazijn heeft Snaas Magazijninrichting de juiste stelling.
Van standaard archiefopstellingen tot klantspecifieke magazijnoplossingen.

Snaas Magazijninrichting B.V. - Protonweg 6 - 1627 LD HOORN - T 0229 284717 - E info@snaas.nl - www.snaas.nl
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verpakkingsmateriaal potten & trays steunmateriaal electra gewasbescherming

=

biologie meststoffen voorbehandeling

ventilatie klimaattechiek persoonlijke bescherming hygiéne
luchtbevochtiging doseertechniek
ruimtebehandeling ruimtebehandeling gewasbeschermingstechiek wateropslag wateropslag

eca-water koper-ionisatie Uvc-gewasbescherming UV-waterontsmetting intern transport

KaRo BV, thuis in tuinbouwtechniek & benodigdheden

i

KaRoBV  Tulpenmarkt4 1681 PKZwaagdijk T0228563135 F0228561832 Einfo@karobv.nl W www.karobv.nl



